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ESPERIENZE
PROFESSIONALI

Luglio 2024 — In corso

Export Sales Manager presso MBDA Italia Spa, Roma

Gestione delle trattative commerciali con partner internazionali, preparazione di offerte,
scouting nuovi potenziali clienti, gestione degli accordi e contrattualistica riguardante termini
diresa e pagamento. Visite presso clienti e partecipazione ad eventi di settore.

Aprile 2022 — Luglio 2024

Export Sales Manager presso Cesare FiorucciSpA, Pomezia

Definizione strategie di ingresso del brand Fiorucci nei mercati target (Europa, USA)
tramite l'esportazione diretta, le partnership con distributori locali o la vendita tramite
agenti. Gestione degli account esteri, con 'obiettivo di rafforzarela presenza del brand ed
incrementare il volume d’affari, in particolare nei settori GDO ed Ho.Re.Ca. Negoziazione
dei contratti di vendita e termini di pagamento, resa con distributori esteri. Analisi della
concorrenza e dei principali attori competitors nel settore food, identificazione nuove
tendenze di consumo e fabbisogni dei consumatori sui vari mercati target, coordinamento
con funzioni di Marketing e R&D per lo sviluppo di strategie di promozione e lancio di
nuovi prodotti che rispondono ai gusti e tendenze dei mercatilocali.

Marzo 2020— Aprile 2022

Export KAM (Food packaging) presso Laminazione Sottile SpA, Caserta

Ricerca, gestione delle trattative commerciali con 1 clienti esteri del settore del packaging
alimentare, negoziazione dei termini commerciali, inclusi prezzi, tempi di consegna e
condizioni di pagamento, assicurando cheiprodotti di packagingrispettino le normative
locali (materiali riciclabili, sostenibilita e sicurezza peril settore alimentare). Analisie
valutazione dei potenzialimercati peri prodotti di packaging alimentare, analizzando
domanda, tendenze di consumo, concozrenti e regolamentazioni locali. Individuazione
nuovi distributori e agenti sui mercati target, coordinamento delle attivita con le aree di
produzione elogistica, concorrendo alla programmazione della produzione, indicando le
previsioni divendita eil portfolio ordini.

Novembre 2019 — Febbraio 2020

Export Sales Specialist presso Tecnam Aircraft Spa, Caserta

Gestione dei clienti prima, durante e dopo la vendita dei velivoli Tecnam con attivita di
front e back office. Gestione delle relazioni con dealers globali, gestione trattative ed
inserimento ordini, organizzazione del trasporto e consegnadei prodotti presso ii clienti,
monitoraggio del processo di certificazioniinternazionali per esportazione prodotti verso

mercati esteri. Attivita diassistenza pre e post-vendite, gestione dei reclami tramite utilizzo
disistemi di CRM.

Marzo 2017- Settembre 2017

Federal Benefits Clerk presso U.S. Consulate General Naples, FB Unit, Napoli
Gestione di pratiche amministrative e F.AT.CA. per conto della Social Security
Administration e Department of Veterans Affairs. Gestione comunicazione con enti
governativi e cootdinamento di attivita consolati a scopo diplomatico.



ISTRUZIONE

ALTRE ATTIVITA

Maggio — Novembre 2019
9° Master Export Management del Made in Italy presso 24 ORE Business School,
Roma

Novembre 2018

Laurea Magistrale in Economia della Cooperazione e del Commercio Internazionale
presso “Universita degli Studi di Napoli Parthenope”, Napoli

Ottobre 2014

Laurea Triennale in Lingue e Culture Comparate presso “Universita degli studi di
Napoli I’Orientale”, Napoli

Giugno— Dicembre 2021
Corso dilingua francese presso Laminazione Sottile SpA,
Lezionidilingua francese livello A2

Maggio — Novembre 2019

Fruizione dei seguenti corsi presso 24 ORE Business School, Roma:

Advanced Business English, Funzioni di Excel Avanzate, Digital export Unione Europea,
Digital export USA, Digital export Cina, presso 24 ORE Business School, Roma

Settembre 2015 — Febbraio 2016
Corso di lingua cinese presso la Nanjing Normal University, Cina tramite borsa di
studio offerta da Istituto Confucio di Napoli.

CONOSCENZE
LINGUISTICHE
Lingua Ascolto Lettura Interazione | Produzione
orale scritta
Inglese C2 Cc2 C2 C2
Cinese B2 B2 B2 B2
Francese A2 A2 A2 A2
(*)Quadro comune Europeo diriferimento per le lingue
Maggio 2015
Certificazioni di lingua cinese HSK 3 e HSKK (livello B1) presso “Istituto Confucio”,
Napoli
CONOSCENZE
INFORMATICHE

Conoscenza base AS400, Salesforce, Oracle Business Intelligence, Lotus Notes, ottima
conoscenza del pacchetto Office (Word, Excel, PowerPoint) e dei principali browser di
navigazione

Antorizzo il trattamento dei miei dati personali presenti nel curviculum ai sensi del Decreto 1 egisiativo 30 giugno 2003, n. 196 “Codice
in materia di proteione dei dati personali” e del GDPR (Regolamento UE 2016/ 679).





